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ที่ปรึกษาดานประกันชีวิต 
การเงินและสุขภาพ



จุดเดนของโปรแกรม FAจุดเดนของโปรแกรม FA
ทักษะ (SKILL)ทักษะ (SKILL)

AIA Financial AdvisorAIA Financial Advisor

คุณสมบัติผูเขารวมโปรแกรม FA

หมายเหตุ: 
1. เอกสารเพื�อการสื�อสารเทานั้น สงวนสิทธิตามกฎหมาย หามทําซํ้าหรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้ 
2. รายละเอียดกฏเกณฑ ขอกําหนดและเงื�อนไขที่เกี่ยวของอื�นๆ เปนไปตามที่บริษัทประกาศกําหนด*
3. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลง ยกเลิก แกไข รายละเอียดหรือเงื�อนไขตางๆ โดยแจงใหทราบลวงหนาผานชองทางสื�อสารของบริษัท*

AIA FA คือโปรแกรมพัฒนาศักยภาพสําหรับคนรุนใหมมุงเสริมทักษะ ความรู และภาวะผูนํา เพื�อเติบโต
สูความสําเร็จในอาชีพที่ปรึกษาดานประกันชีวิต การเงินและสุขภาพ พรอมพัฒนาสูบทบาท ผูบริหารหน�วย 
เพื�อการเติบโตที่มั่นคงและยั่งยืน

พัฒนาทักษะที่จําเปนสําหรับการเปนที่ปรึกษา
ดานประกันชีวิต การเงิน และสุขภาพอยางมือ
อาชีพ ผานหลักสูตรอบรมที่ออกแบบเฉพาะ 
พรอมระบบการเรียนรูที่เลือกเรียนไดตามความ
ถนัด เสริมทั้งความรู ความสามารถ และภาวะ
ผูนํา

รายได (INCOME)รายได (INCOME)

สรางรายไดจากคาคอมมิชชั่น พรอมโบนัสและ
ผลตอบแทนพิเศษมีแผนสนับสนุนรายได ชวย
ตอยอดสูรายไดที่เติบโตอยางตอเนื�องและ
ยั่งยืน พรอมโอกาสรับ โบนัส CAB
• ทํางาน 5 ป รับโบนัส 5 ลานบาท*
• ทํางาน 10 ป รับโบนัส 10 ลานบาท*

เสนทางอาชีพ (CAREER PATH)เสนทางอาชีพ (CAREER PATH)

มีเสนทางการเติบโตที่ชัดเจน พรอมกาวสูการ
เปน ผูบริหารหน�วย เพื�อการเติบโตในอาชีพ
อยางมั่นคงและยั่งยืน

ขอกําหนด FA Standard (FAS) FA Prime (FAP)

อายุ

วุฒิการศึกษา

ประสบการณทํางาน

ใบอนุญาตผูแนะนําการลงทุน
(IC License)

คุณสมบัติตัวแทนเกา*

ไมเกิน 50 ป

ปริญญาตรีขึ้นไป
*หากตํ่ากวาปริญญาตรี จะตองมีรายได
เฉลี่ยตอปไมนอยกวา 120,000 บาท

ปริญญาตรีขึ้นไป

X

X

2 ปขึ้นไป
*กรณีปประสบการณไมถึง 2 ป ตองจบการศึกษา

ในสาขาที่เกี่ยวของกับการเงิน และตองมี IC License

ตองมี IC License
*หากไมมี IC License จะตองมีรายไดเฉลี่ยตอป

ไมนอยกวา 400,000 บาท

ออกรหัสตัวแทนมาแลวไมเกิน 12 เดือน
กรณีกลับเขามารวมงานใหม (Rejoin) ตองมี
ระยะเวลามากกวา 5 ปโดยคํานวณจากวัน
สิ้นสุดสัญญาตัวแทนครั้งลาสุดเทียบกับวันที่เขาโครงการ FA

*ตองผานผลงานอนุมัติกอนเขารวม
โครงการ



แผนรับรองรายไดและเงื�อนไข

แผนรับรองรายได FA Standard

กรุงเทพฯ และตางจังหวัด

30,000 - 150,000 บาท
*สําหรับผูจบปริญญาตรีไมเกิน 1 ปนับจากวันสําเร็จการศึกษา
ถึงวันสมัครเขาโครงการในพื้นที่กรุงเทพฯและปริมณฑล
**ตางจังหวัด พิจารณาตามภูมิลําเนาของผูสมัคร

แผนรับรองรายได FA Prime

กรุงเทพฯ
และปริมณฑล 10,000* / 15,000 / 20,000 บาท

ตางจังหวัด 10,000 / 15,000 / 20,000 บาท

หมายเหตุ :
1. เอกสารเพื�อการสื�อสารเทานั้น สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามทําซํ้าหรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้
2. รายละเอียดกฎเกณฑ ขอกําหนดและเงื�อนไขที่เกี่ยวของอื�น ๆ เปนไปตามที่บริษัทประกาศกําหนด
3. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลง ยกเลิก แกไข รายละเอียดหรือเงื�อนไขตาง ๆ โดยแจงใหทราบลวงหนาผานชองทางสื�อสารของบริษัท

ผลประโยชน

ทํางาน
โบนัส5 ป�

ลาน*

ทํางาน
โบนัส 10ป�

ลาน*

% คาคอมมิชชั่นปแรกสะสม
(Accumulated FYC) 1,200%1,075%950%825%700%575%450%350%250%150%75%25%

% คาคอมมิชชั่นปแรกสะสม
(Accumulated FYC)

M12M11M10M9M8M7M6M5M4M3M2M1

ตองมีผลงานที่ผานการอนุมัติ (Active) ทุกเดือนในการไดรับแผนรับรองรายได

เปาหมายรายเดือน 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1

9 14 19 25 30 35เปาหมายสะสม

เงื�อนไขการนับผลงานและ
คาคอมมิชชั่นปแรก FYC

จํานวนเคสและคาคอมมิชชั่นปแรก (FYC)
นับรวม Life/Group/PA โดย 1 ราย = 1 Life หรือ 1 Group หรือ 2 PA 

เขารวมกิจกรรม 1-1 
หรือ Gap Analysis

จํานวนหน�วยกิต

โบนัส
ผลงานสูงสุด 30%

ผลประโยชนอื�นๆ
จากโปรแกรม AIA FA

คาบําเหน็จปแรก

ผลประโยชนจากอาชีพ

สวัสดิการตัวแทน

ทองเที่ยว โบนัสรายไตรมาส

คาตอบแทน
สบทบ

คาบําเหน็จ
ปตออายุ

โบนัสรายป

โบนัสการเลื�อน
ตําแหน�ง สูงสุด 6 เทา

แผนรับรองรายได
FAS 10,000 - 20,000 บาท / FAP 30,000 - 150,000 บาท

ทํางาน 5 ป โบนัส 5 ลานบาท
ทํางาน 10 ป โบนัส 10 ลานบาท



การเติบโตในอาชีพ

พิชิตคุณวุฒิมาตรฐานระดับสากลที่ชวย
สรางความสําเร็จในธุรกิจประกันชีวิต

และเตรียมพรอมขึ้นเปนผูบริหาร

MDRT (MILLION DOLLAR ROUND TABLE) กาวสูการเปนผูบริหารหน�วย
พัฒนาเปนผูนําที่แข็งแกรง
เพื�อสรางทีมงานคุณภาพ

AGENCY LEADER

พรอมกาวเขาสูความเปนมืออาชีพ และยกระดับ
เปนที่ปรึกษาดานประกันชีวิต การเงิน 

และสุขภาพอยางมืออาชีพ

FINANCIAL ADVISOR

“ECOSYSTEM”
สงเสริมความสําเร็จอยางครบวงจร

เสนทางสู FA 
เพื�อการเติบโตอยางยั่งยืน

การฝกอบรมและ
พัฒนาศักยภาพ

แพลตฟอรมดิจิทัลและ
เครื�องมืออัจฉริยะ

กิจกรรมและ
แคมเปญทรงพลัง

คอมมูนิตี้
แหงความสําเร็จ

ผลิตภัณฑและ
บริการที่โดดเดน

หมายเหตุ :
1. เอกสารเพื�อการสื�อสารเทานั้น สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามทําซํ้าหรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้
2. รายละเอียดกฎเกณฑ ขอกําหนดและเงื�อนไขที่เกี่ยวของอื�น ๆ เปนไปตามที่บริษัทประกาศกําหนด
3. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลง ยกเลิก แกไข รายละเอียดหรือเงื�อนไขตาง ๆ โดยแจงใหทราบลวงหนาผานชองทางสื�อสารของบริษัท



หมายเหตุ :
1. เอกสารเพื�อการสื�อสารเทานั้น สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามทําซํ้าหรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้
2. รายละเอียดกฎเกณฑ ขอกําหนดและเงื�อนไขที่เกี่ยวของอื�น ๆ เปนไปตามที่บริษัทประกาศกําหนด
3. ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลง ยกเลิก แกไข รายละเอียดหรือเงื�อนไขตาง ๆ โดยแจงใหทราบลวงหนาผานชองทางสื�อสารของบริษัท

สอบถามรายละเอียดติดตอ

วิธีการเก็บหนวยกิต

วิชาบังคับ

วิชาเลือก

วิชาบังคับ

วิชาเลือก

M1 M2 M3 M4 M5 M6 M7-12

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับ
5 หน�วยกิต

9 หน�วยกิต ผานวิชาบังคับ 20 หน�วยกิต (สามารถเทียบเคียงวิชาได 3 หน�วยกิต)

ผานวิชาเลือก 6 หน�วยกิต จาก 25 หน�วยกิต

FA 1st step
4 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 6 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

Gap Analysis &
รวมพล FA

M1 M2 M3 M4 M5 M6 M7-12

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับ
5 หน�วยกิต

9 หน�วยกิต ผานวิชาบังคับ 20 หน�วยกิต (สามารถเทียบเคียงวิชาได 3 หน�วยกิต)

ผานวิชาเลือก 10 หน�วยกิต จาก 18 หน�วยกิต

FA 1st step
4 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 6 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

วิชาบังคับและวิชาเลือก
อยางนอย 5 หน�วยกิต

Gap Analysis &
รวมพล FA

การเรียนรูที่ตอบโจทย

“คนรุนใหม”
AI Role Play เจาแรก

ฝกทักษะการขายและการใหคําปรึกษา
ไดบอยตามตองการ

จาก “วิชาการ”       สู “วิชาชีพ”
เนน “ฝกฝน” และ "ทําจริง”

รูปแบบ “ยืดหยุน” ปดจุดออน – เสริมจุดแข็ง
เรียนจบได “เร็วขึ้น” ภายใน 6 เดือน

สภาพแวดลอมการเรียนรูที่เหมาะสม
ศูนยฝกอบรม 19 แหง ทั่วประเทศ
Learning Lab สนับสนุนการพัฒนา

ทักษะโคชดูแลใกลชิด

ยกระดับทั้ง FA และผูบริหารหนวย
ออกแบบหลักสูตรพัฒนา AL
เพื�อดูแล FA ให ECOSYSTEM

แข็งแรงทั้งระบบ


